DIGITALER ZWILLING

KUNDEN DIGITAL BETREUUEN UND AKQUIRIEREN

ONLINE SEMINAR :
GANZTAGS : 4.NOV.2022

KARL PINCZOLITS

www.pinczolits.com



Digitaler Zwilling - Verkaufskonzept

Kunden digital akquirieren und betreuen

Der digitale Zwilling zeigt, wie Sie, mit gleichen Ressourcen mehr
Kunden in der gleichen Zeit betreuen kébnnen und damit Gewinn und
Umsatz steigern und die Produktivitat von Verkaufern erhdhen

Konzept Themen

Jeder Verkaufer hat heute die Moglichkeit, einen ~ Selbstoptimierung |
Doppelganger in der digitalen Welt zu erschaffen, der Harmomsmren des Auftritts, der Inhalte sowie Cute
ihn beim Verkaufen unterstiitzt. Der digitale Zwilling Marketing.

ist das Spiegelbild des Verkaufers, der rund um die Werkzeugg ' o )

Uhr arbeitet und in der Kundenakquise und der Welche Féhigkeiten und Fert|gke|.teln Verkaufer haben
Kundenbetreuung den Kontakt intensiviert. Heute ist sollen! Welcher Werkzeugkoffer digital geniitzt werden
der digitale Doppelginger vor allem in digitalen ~ Kann! _

Medien und der Automatisierung angesiedelt. Wie Sie ~ Sichtbarkeit . B

gezielt Ihr digitales Verkaufskonzept fiir sich oder e~ Berechnen des notwendigen digitalen FuBabdrucks

Mitarbeiter dimensionieren und aufbauen, erfahren  J6des Verkaufers. N
Sie in diesem Seminar. Kunden betreuen und akquirieren

Fiir jedes Kundensegment Personas und Suchroutinen
erstellen, Content gezielt an Zielgruppen ausspielen

o DIGITALE SELBSTOPTIMIERUNG
€) content
Digitale Sichtbarkeit und Medienkompetenz fiir Verkdufer
Inhalte optimieren und harmonisieren Selbstbiographien vom Kunden nutzen
Problem-, Innovations-, Professionalisierung des Auftritts
und Wunsch Content posten Profiloptimierung durch Cute-Marketing

Respektaufbau mit einem Expertenprofil im Netz

@ roorkiTunp ArBETSPLATZ \ L L L1 L1 © viemaLeR FussAsDRUCK

. . / Die Brutto- und Netto-Reichweite steigern,
Zoom, MS Teams, Skype, LinkedIn, Xing, Digitaler Aufbauplan digitaler Beziehungen und der

Kamera, Digiboard Zwilling Automatisierungs-und Vernetzungsquoten
Green- und Havard Room, Digitales Home-

Office, Vertriebsbiiro, Digitaler Innendienst und
Servicecenter ‘

€) DIGITAL KUNDEN BETREUEN

Verdichten des Netzwerkes

o DIGITAL AKQUIRIEREN Buying - Center vernetzen

9 DIGITAL PRASENTIEREN

Vorbereitung Second Face
VquontaktianrmatiE)n Neukunden-Ansprache mit Video, Text oder Dreiecksbeziehungen
Digital Gesprache fiihren Sprachnachricht

Digitale Prasentation Personas in Search-Engines einsetzen

Nachbereitung Elektronische Termine

Wer heute seinen digitalen Zwilling ins Leben erweckt, den erwarten viele Vorteile in der zukiinftigen
Kundenbetreuung. Sie erhalten wertvolle, rasch umsetzbare Tipps und Werkzeuge und profitieren von
vielen gezeigten Beispielen wie heute digital verkauft wird.

Online-Seminar, Ganztags, 04.11. 2022, Preis: 760.-- € pro Teilnehmer exkl. MWST



Unsere offenen Seminare 2022

Leistung steigern im Vertrieb -
Schlagzahimanagement in der Praxis
Wien, 2 Tage, 28. und 29. 4. 2022, Preis: 1490.-- € pro Teilnehmer exkl. MWST

Expertenverkauf: digital und analog
Wie Sie heute zur NR.1 im Kopf Ihrer Kunden werden
Wien, 2 Tage, 30. 06. und 01. 07. 2022, Preis: 1490.-- € pro Teilnehmer exkl. MWST

Vertriebsstrategie Update
Neue StoBrichtungen und deren Auswirkungen
Online, Halbtags, 02.09. 2022, Preis: 390.-- € pro Teilnehmer exkl. MWST

Preise inflationsgesichert verhandeln
Preisabsicherung und Preissteigerung
Wien, 2 Tage 13. und 14.10. 2022, Preis: 1490.-- € pro Teilnehmer exkl. MWST

Digitaler Zwilling - Verkaufskonzept
Wie Verkaufer heute digital Kunden akquirieren und betreuen
Online. Ganztags, 04. 11. 2022, Preis: 760.-- € pro Teilnehmer exkl. MWST

Verkaufspsychologie
Wie Sie Vertrauen und Respekt beim Kunden aufbauen
Wien, 2 Tage 01. und 02.12. 2022, Preis: 1490.-- € pro Teilnehmer exkl. MWST

Anmeldung Bitte den Anmeldeabschnitt auszIIen unq an da; Institu.t fUrVertrieb, Hlauptst.rafSe 8,
A-7000 Eisenstadt senden oder einfach ein E-Mail schreiben: marina@pinczolits.com

Titel, Vor- und Zunahme

Unternehmen Telefon Nummer
Anschrift der Rechnungsadresse E-Mail
Datum Unterschrift

Stornobedingungen

Anmeldungsriicktritt (bitte schriftlich): - bis zwei Wochen vor Seminarbeginn gebthrenfrei-, danach 25 % der Teilnahmegebiihr. Ab dem Tag des
Seminarbeginns verrechnen wir die volle Teilnahmegebiihr. Selbstverstandlich ist eine Vertretung der angemeldeten Person ohne Stornogebihr und
Zusatzkosten maglich.

NAHERE INFOS UND ZUSENDUNG DER FOLDER ZU EINZELNEN SEMINAREN:
Dr. Marina Pinczolits: +43 676 5374226,



